








4.2) Les caractéristiques communes présentes sur les circuits courts
Un seul critére s'avere commun aux six familles de produits pour I'échantillon global, a savoir I'antériorité

de l'atelier circuit court. Le nombre élevé de variables non communes traduit une forte variabilité entre
filieres et interne aux filieres sur 'ensemble des enquétes du projet RCC.

L'échantillon d’exploitations oU les circuits courts ont un poids majoritaire dans le chiffre d’affaires global
présente davantage de critéres communs ; la plupart de ces structures ont un atelier circuit court depuis
plus de 10 ans, peu de main-d’ceuvre chef d’exploitations, et certains circuits de commercialisation indirects
(vente en restauration collective, aux commergants) restent faibles dans leur chiffre d’affaires circuit court.
Ces criteres communs sont encore une fois peu nombreux et traduisent une certaine diversité des systémes
de productions en circuit court, liée a la filiere considérée.

L'échantillon des petites structures® révele quant a lui une typologie plus marquée d’exploitations de taille
et de revenus modestes. Notons toutefois que, malgré une baisse significative des indicateurs économiques
de ces exploitations liée a la construction méme de I'’échantillon, le revenu courant avant impot rapporté a la
main-d’ceuvre reste dans les mémes ordres de grandeur que I'échantillon global. Il s'agit du seul indicateur
économique qui n'a pas nécessité de diminuer les valeurs de classes. Néanmoins 34 % des exploitations
de I'échantillon global présentent moins de 5 000 € contre 44 % pour I'échantillon des petites structures.
Elles mobilisent par ailleurs une main-d’ceuvre de préférence non salariale et sont davantage tournées vers
la vente directe a la ferme, au détriment de la vente directe en point de vente collectif ou par panier. Cette
stratégie de vente sur I'exploitation constituerait un point de départ facile a mettre en ceuvre, ou du moins
plus accessible pour ces systemes de production a petite échelle.

Le tableau page suivante résume les variables communes aux six filieres de circuit court selon les échantillons
étudiés.

620 % d’exploitations ayant les plus faibles chiffre d’affaires par filiere
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Tableau 2 - résultats des tests non-paramétriques donnant les variables communes aux six filieres de circuit court

Variables non Echantillons Classes Caractéristiques communes aux six filiéres CC
discriminantes concernés
Global moins de 5 ans, entre 5 et 10 La majorité des exploitations enquétées (42 a 56 %) posséde un atelier

Age de I'atelier CC

>50 % du CA
du CC

petites
exploitations

ans plus de 10 ans

circuit court depuis plus de 10 ans

ETP chef d’exploitation

>50 % du CA
du CC

moins de 2 ETP, entre 2 et 3
ETP, plus de 3 ETP

Le nombre d’ETP chef d’exploitation est inférieur a 2 pour 48 % des
effectifs, compris entre 2 et 3 pour 38 % d’entre eux. Les 15 % restants ont
plus de 3 ETP exploitants.

Part de la vente en
restauration collective
dans le CA de CC

>50 % du CA
du CC

moins de 10%,
plus de 10% du CA de CC

La majorité des exploitations (96 %) présente moins de 10 % du CA CC issu
de la vente en restauration collective ; 4% des effectifs présentent plus de
10 % du CA du CCissu de cette méme forme de vente.

Part de la vente chez

>50% du CA

moins de 10%,

84 % des exploitations présentent une faible part du CA du CC (moins de

des commergants dans du CC plus de 10% du CA du CC 10 % du CA du CC) issu de la vente a des commergants et/ou détaillants ; 16 %
le CA de CC des effectifs présentent plus de 10 % du CA CC issu de cette forme de vente.
Présence de main- Petites Oui, Non 66% des exploitations ne font pas appel a de la main-d’ceuvre salariale
d’ceuvre salariale exploitations

Part de main-d’ceuvre Petites Aucune, - 34 % des exploitations ont des salariés sur I'activité CC

salariale mobilisée pour
les circuits courts

exploitations

moins de 25 %
entre 25 et 50 %
entre 50 et 75 %
entre 75 et 100 %

-9 % des exploitations ont moins de 25 % des ETP CC salariés

-5 % des exploitations ont entre 25 et 50 % des ETP CC salariés

- 2 % des exploitations ont entre 50 et 75 % des ETP CC salariés

- 50 % des exploitations ont entre 75 et 100 % des ETP CC salariés

Part de la vente a la
ferme dans le CA de CC

Petites
exploitations

moins de 10 %, plus de 10 % du
CAducCC

64% des exploitations générent plus de 10 % du CA en CC par la vente a la
ferme

Part de la vente en PVC
dans le CA de CC

Petites
exploitations

moins de 10 %,
plus de 10 % du CA du CC

87% des exploitations générent moins de 10 % du CA en CC par la vente en
point de vente collectif

Part de la vente par
paniers dans le CA de CC

Petites
exploitations

moins de 10 %,
plus de 10 % du CA du CC

78% des exploitations générent moins de 10 % du CA en CC par la vente par
panier

Part de la vente indirecte
dans le CA de CC

Petites
exploitations

Moins de 10 %, entre 10 et
50 %, plus de 50 % du CA en CC

73 % des exploitations génerent moins de 10 % du CA en CC par la vente
indirecte

Résultat Courant avant
Impot/UMO

Petites
exploitations

Moins de 5, entre 5 et 10,
entre 10 et 20, plus de 20
mille euros

- 44 % des exploitations ont moins de 5k€ en RCAI/UMO

- 16 % des exploitations ont entre 5 et 10 k€ en RCAI/UMO
- 27 % des exploitations ont entre 10 et 20 k€ en RCAI/UMO
- 12 % des exploitations ont entre 20 et 30 k€ en RCAI/UMO

4.3) Elaboration des typologies de filieres CC
Le caractére non-discriminant des variables communes définies dans la partie 4.2 nous ameéne a les considérer comme
illustratives dans la suite de I'étude : elles n’interviendront pas dans la construction des typologies. Parmi les variables

discriminantes selon les tests statistiques, certaines ne sont pas non plus utilisables comme telles et sont utilisées

comme illustratives pour apporter des informations supplémentaires aux typologies générées par I'’AFM. Leur nature

et les raisons de ce choix sont explicitées ci-dessous :
- « signes de qualité », « % de vente en tournée dans le CA de CC », « ETP CC », « temps global pour CC », « temps
transformation pour CC », « présence d’autres CC » sont des variables pour lesquelles au moins une des filieres
présente des classes nulles dans chacun des deux échantillons,

- « % de vente en GMS » est une variable pour laquelle au moins une des filieres présente des classes nulles dans
I’échantillon a plus de 50 % du CA du CC,
- « ETP CC salariés/ETP CC » est une variable qui ne prend pas en compte la filiere Ovins Viande.

L'analyse factorielle multiple n’a pas été réalisée sur I'échantillon des petites exploitations, car I'approche de ces
structures visait avant tout a déterminer les variables communes permettant de décrire ce groupe d’individus.
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4.3.1) Caractérisation des filieres pour I’échantillon global
Les fiches données en page suivantes résument les différentes typologies de filieres établies grace aux

analyses factorielles multiples réalisées pour I'échantillon global.

FILIERE BOVINS LAIT

EBE : plus de 100 k€

EBE AVANT MO/ETP : Statut sociétaire
plus de 25 k€
Signes de qualité

EBE/CA : moins de 40 %

Chefs d’exploitation :

VA : plus de 50 k€ 3 ETP ou plus

RCAI/UMO : entre 10 et
20 k€ ou plus de 20 k€

CA : plus de 200 k€

CA/ETP:
partagé autour de 100 k€

CADECC:
partagé autour de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
moins de 75 %

NoMBRE DE CC : 4 et plus

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
partagé entre vente directe et indirecte, de l'ordre
de 50 % du CA du CC chacun

TEMPS GLOBAL CC :

entre 2 et 5 milliers d’heures/an dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- moins de 10 % pour la gestion

- plus de 50 % pour la transformation

MAIN-D’GEUVRE CC : entre 1 et 2 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 5000 km/an

FILIERE BOVINS VIANDE

EBE : entre 50 et 75 k€

EBE AVANT MO/ETP :
plus de 25 k€

Adhésion a des
démarches
collectives

EBE/CA : moins de 40 %
VA : moins de 50 k€

RCAI/UMO :
entre 10 et 20 k€

CA : entre 100 et 200 k€

CA/ETP:
entre 50 et 100 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
plus de 90 %

NOMBRE DE CC : partagé entre 1, 2 et 3

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 90 % du CA du CC issu de la vente directe

TEMPS GLOBAL CC :

moins de 1 millier d’heures/an, dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- plus de 20 % pour la gestion

- moins de 25 % pour la transformation

MAIN-D’GEUVRE CC : moins de 1 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 2 000 km/an

FILIERE PORCS CHARCUTIERS

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
plus de 25 k€

Présence de main
d’ceuvre salariale

EBE/CA : moins de 40 %
VA : plus de 50 k€

RCAI/UMO :
plutét supérieur a 10 k€

CA : plus de 200 k€

CA/ETP:
plus de 100 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
plus de 90 %

NOMBRE DE CC: 3

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
entre 50 et 90 % issu de la vente directe, plus de
50 % issu de la vente indirecte

TEMPS GLOBAL CC :

moins de 1 millier d’heures/an, dont

- moins de 25 % pour la commercialisation
- moins de 10 % pour la gestion

- plus de 50% pour la transformation

MAIN-D’GEUVRE CC : plus de 3 ETP dont plus de 50%
salariés

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 5000 km/an

Liste des abréviations utilisées :
CA : chiffre d’affaires

CC : circuit court

EBE : excédent brut d’exploitation
ETP : équivalent temps plein

Km : kilomeétres

MO : main-d’ceuvre

RCAI : résultat courant avant impot
UMO : unité de main-d’ceuvre.

VA : valeur ajoutée
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FILIERE OVINS VIANDE

FILIERE VOLAILLES

Approche économique
transversale exploratoire

FILIERE LEGUMES

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
réparti autour de 25 k€

Aucune main-
d’ceuvre salarialee

EBE/CA : moins de 40 %
VA : moins de 50 k€
RCAI/UMO : —

CA : moins de 100 k€

CA/ETP:
moins de 50 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
PLUS DE 90 %

NOMBRE DE CC : 1 seul

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 90 % du CA du CC issu de la vente directe,
moins de 10 % de la vente indirecte

TEMPS GLOBAL CC :

moins de 1 millier d’heures/an, dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- plus de 20 % pour la gestion

- moins de 25 % pour la transformation

MAIN-D’GEUVRE CC : moins de 1 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
moins de 2 000 km/an

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
moins de 25 k€

EBE/CA : réparti autour de 40 % Statut individuel

SAU : moins de
VA : plutét moins de 50 k€, 50 ha
assez mitigé
RCAI/UMO : —

CA : plutdt moins de 100 k€,
assez mitigé

CA/ETP : moins de 50 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
PLUS DE 90 %

NOMBRE DE CC : partagé entre 2, 3 et 4

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 90 % du CA du CC issu de la vente directe,
moins de 10 % pour la vente indirecte

TEMPS GLOBAL CC :

entre 2 et 5 milliers d’heures/an, dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- moins de 10 % pour la gestion

- entre 25 et 50 % pour la transformation

MAIN-D’GEUVRE CC : entre 1 et 2 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 5 000 km/an

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
moins de 25 k€

EBE/CA : plus de 40 %

VA : plut6t moins de 50 k€,
assez mitigé

RCAI/UMO : moins de 10 k€,
assez mitigé

CA : moins de 100 k€
CA/ETP : moins de 50 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
PLUS DE 90 %

Statut individuel
SAU : moins de
50 ha

NOMBRE DE CC : partagé entre 1, 2 et 3

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 10 % du CA du CC issu de la vente par
panier, et plus de 90 % de la vente directe

TEMPS GLOBAL CC:

plus de 10 milliers d’heures/an, dont
- moins de 25 % pour la commercialisation

- moins de 10 % pour la gestion

-0% pour la transformation

MAIN-D’GEUVRE CC : plus de 3 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :

plus de 5000 km/an

Liste des abréviations utilisées :
CA : chiffre d’affaires

CC : circuit court

EBE : excédent brut d’exploitation
ETP : équivalent temps plein

R¢

Km : kilomeétres

MO : main-d’ceuvre

RCAI : résultat courant avant impot
UMO : unité de main-d’ceuvre.

VA : valeur ajoutée

RVAI/UMO : données non fiables pour les filieres ovins viande,
volailles
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Le tableau ci-dessous résume les principales différences mises en évidence entre chacun des trois

échantillons lors des tests non-paramétriques, afin de mieux appréhender ces types d’exploitations. Ce

document constitue un résumé trés synthétique qu’il convient d’interpréter avec précaution ; en effet, la

variabilité qui peut exister entre filieres de circuit court (et a I'intérieur de chacune) rend la comparaison des

échantillons plus délicate. Il s’agit simplement de donner un apergu des résultats au regard des moyennes

générales ; pour donner plus de poids a cette analyse, il conviendrait de vérifier si les différences entre

échantillon sont statistiquement significatives.

Tableau 3 - comparaison des trois échantillons sur la base des principales variables des tests paramétriques

Variables comparées Principales différences par rapport a I'échantillon global Modification
du classement
des filieres selon
I'échantillon

Catégorie Nom de la variable Echantillon a plus de 50 % | Echantillon des petites structures
du CAen CC
VA - VA plus faibles Non
CA Performances semblables, CA plus faibles Non
sensiblement plus faibles
CA/ETP Performances semblables, CA/ETP plus faibles Non
sensiblement plus faibles
T TS EBE Perfo.rbrrances sTml:JfIz-J.EIIes, EBE plus faibles Non
économiques sensiblement plus faibles
EBE avant mo/ETP Performances semblables, EBE avant MO/ETP plus faibles Non
sensiblement plus faibles
EBE/CA Performances semblables, Performances semblables, Oui
sensiblement plus faibles sensiblement plus faibles
RCAI/UMO Performances plus faibles Performances plus faibles Oui
CA du CC analysé Plus important Moins important Non
CA du CC analysé/ Plus important Non
CA total
Part des circuits de % vente directe Plus importante Plus importante Oui
commercialisation
o o L .
dans le CA de CC % vente indirecte Moins importante Oui
Variables liées aux CC | Nombre de CC de - Nombre similaire, sensiblement Non
commercialisation plus faible
km/an pour la Distance plus importante Distance plus faible Non
commercialisation
Temps global CC - Non
Temps - Moins de temps de transformation Non
transformation CC
Temps - Non
commercialisation CC
Temps gestion CC - Non
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4.3.2) Caractérisation des filieres pour I’échantillon dont les exploitations présentent plus de 50 %
du CA duCC

Lorsque le circuit court considéré présente une importance au moins égale a 50 % du chiffre d’affaires global pour les
filieres Bovins Lait, Bovins Viande et Légumes, les indicateurs économiques semblent indiquer de moins bons résultats
que pour I'échantillon global. La nature des indicateurs a la baisse differe toutefois selon la filiere considérée (EBE pour
la filiere bovins viande ; EBE/ETP pour les filieres bovins lait et viande ; EBE/CA pour les légumes).

Pour d’autres filieres comme les Porcs Charcutiers et les Ovins Viande, I'importance majeure du circuit court considéré,
impacte peu les indicateurs économiques par rapport a I'échantillon global ; ces filieres ont des variations antagonistes
ou mitigées suivant les indicateurs considérés.

Enfin, pour la filiere Volailles, une focalisation de I’échantillon sur un poids plus important du circuit court considéré,
contribue a augmenter les performances économiques au regard de certains indicateurs (Valeur Ajoutée notamment).

Les fiches des pages suivantes résument les différentes typologies de filieres établies grace aux analyses factorielles
multiples réalisées pour I'échantillon dont les exploitations présentent un poids majoritaire de leur circuit court dans
le chiffre d’affaires global.

Les variables présentées sont les mémes que pour I'échantillon global afin de simplifier les comparaisons. Les
changements majeurs entre échantillons sont indiqués en gras.
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FILIERE BOVINS LAIT

EBE : plus de 100 k€
EBE AVANT MO/ETP : Statut sociétaire
plus de 25 k€

Signes de qualité
EBE/CA : moins de 40 %

Chefs d’exploitation :
VA : plus de 50 k€ 3 ETP ou plus
RCAI/UMO : entre 10 et
20 k€

CA : plus de 200 k€

CA/ETP:
entre 50 et 100 k€

CADECC:
plus de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
moins de 75 %

NOMBRE DE CC : 4 et plus

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
partagé entre vente directe et indirecte, de l'ordre
de 50 % du CA du CC chacun

TEMPS GLOBAL CC :

entre 2 et 5 milliers d’heures/an dont

- plus de 25 % pour la commercialisation

- moins de 10 % pour la gestion

- 25 et 50 % ou plus de 50 % pour la transformation

MAIN-D’CEUVRE CC : entre 1 et 2 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 5 000km/an

FILIERE BOVINS VIANDE

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :

plus de 25 k€

EBE/CA : plus de 40 % Adhésion a des
démarches

VA : moins de 50 k€ collectives

RCAI/UMO : entre 10 et 20 k€
CA : entre 100 et 200 k€

CA/ETP : partagé entre
moins de 50 k€ et de 50 a
100 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
moins de 75 %

NOMBRE DE CC : partagé entre 1,2 et3 et4

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 90 % du CA du CC issu de la vente directe

TEMPS GLOBAL CC :

moins de 1 millier d’heures/an, dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- plus de 20 % pour la gestion

- moins de 25 %% pour la transformation

MAIN-D’EUVRE CC : moins de 1 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 2 000 km/an

FILIERE PORCS CHARCUTIERS

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
plus de 25 k€

Présence de main-
d’ceuvre salariale

EBE/CA : moins de 40 %
VA : plus de 50 k€

RCAI/UMO :
plutdt inférieur a 10 k€

CA : plus de 200 k€€

CA/ETP:
entre 50 et 100 k€

CAdecCC:
plus de de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
plus de 90 %

NoMBRE DE CC : 4 et plus

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :

Circuits de commercialisation : partagé entre moins
de 10 %, entre 50 et 90 %, plus de 90 % du CA du CC
pour la vente directe ; moins de 10 % pour la vente

indirecte

TEMPS GLOBAL CC :

moins de 1 millier d’heures/an, dont

- moins de 25 % pour la commercialisation
- moins de 10 % pour la gestion

- plus de 50 % pour la transformation

MAIN-D’CEUVRE CC : plus de 3 ETP dont plus de 50 %
salariés

DISTANCE DE COMMERCIALISATION : plus de 5 000 km/an

Les éléments modifiés par rapport a I'échantillon global sont indiqués en gras.

Liste des abréviations utilisées :
CA : chiffre d’affaires

CC : circuit court

EBE : excédent brut d’exploitation
ETP : équivalent temps plein

Km : kilomeétres

MO : main d’ceuvre

RCAI : résultat courant avant impot
UMO : unité de main d’ceuvre

VA : valeur ajoutée
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FILIERE OVINS VIANDE

FILIERE VOLAILLES

Approche économique

transversale exploratoire

FILIERE LEGUMES

EBE : moins de 50 k€

EBE avant MO/ETP :
moins de 25 k€

Aucune main-
d’ceuvre salariale

EBE/CA : plus de 40 %
VA : moins de 50 k€
RCAI/UMO : —

CA : moins de 100 k€
CA/ETP : moins de 50 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
partagé entre moins de 75 %
et plus de 90 %

NOMBRE DE CC :1 seul

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 90 % du CA du CC issu de la vente directe,
moins de 10 % de la vente indirecte

TEMPS GLOBAL CC :

moins de 1 millier d’heures/an, dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- plus de 20 % pour la gestion

- moins de 25 % pour la transformation

MAIN-D’CEUVRE CC : moins de 1 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
moins de 2 000 km/an

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
moins de 25 k€

EBE/CA : moins de 40 % Statut individuel

SAU : moins de
VA : plutot plus de 50 k€, 50 ha
assez mitigé
RCAI/UMO : —

CA : plus de 200 k€
CA/ETP : moins de 50 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
plus de 90 %

NOMBRE DE CC : partagé entre 2, 3 et 4

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 90 % du CA du CC issu de la vente directe,
moins de 10 % pour la vente indirecte

TEMPS GLOBAL CC :

entre 2 et 5 milliers d’heures/an, dont

- plus de 25 % pour la commercialisation
- moins de 10 % pour la gestion

- entre 25 et 50 % pour la transformation

MAIN-D’CEUVRE CC : entre 1 et 2 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
plus de 5 000 km/an

EBE : moins de 50 k€

EBE AVANT MO/ETP :
moins de 25 k€

Statut individuel
SAU : moins de
VA : plutét moins de 50 k€, 50 ha

EBE/CA : moins de 40 %

RCAI/UMO : moins de 5 k€
CA : moins de 100 k€
CA/ETP : moins de 50 k€

CADECC:
moins de 100 k€

PART DU CC DANS LE CA :
plus de 90 %

NOMBRE DE CC : partagé entre 1, 2 et 3

CIRCUITS DE COMMERCIALISATION :
plus de 10 % du CA du CC issu de la vente par pa-
niers, et plus de 90 % de la vente directe

TEMPS GLOBAL CC :

entre 5 et 10 milliers d’heures/an, dont

- moins de 25 % pour la commercialisation
- moins de 10 % pour la gestion

-0% pour la transformation

MAIN-D’CEUVRE CC : partagé entre 1 et 2 ETP ou plus
de 3 ETP

DISTANCE DE COMMERCIALISATION :
partagé autour de 5 000 km/an

Les éléments modifiés par rapport a I’échantillon global sont indiqués en gras.

Liste des abréviations utilisées :
CA : chiffre d’affaires

CC : circuit court

EBE : excédent brut d’exploitation
ETP : équivalent temps plein

reuits
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Km : kilomeétres

MO : main d’ceuvre

RCAI : résultat courant avant imp6t
UMO : unité de main d’ceuvre

VA : valeur ajoutée
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5) Bilan de I'étude et ses perspectives

Dans le cadre des objectifs définis pour cette étude transversale, il s'avére que
les caractéristiques communes aux différentes familles de produit sont peu
nombreuses au regard des échantillons analysés, et ce indépendamment du
contexte de la filiere circuit court. Cette faible ressemblance inter-filiere traduit
une forte diversité des échantillons étudiés. L'échantillon des petites structures’
reléve toutefois une typologie plus marquée d’exploitations de taille et de revenus
modestes, davantage tournées vers la vente directe a la ferme.

L'étude incluant les indicateurs économiques sélectionnés par le groupe
d’experts et de partenaires ne permet pas non plus d’identifier clairement un
impact particulier des circuits courts de commercialisation sur les performances
économiques des exploitations étudiées pour une approche strictement
transversale des six familles de produits. La diversité des systemes de productions
et des modeles stratégiques adoptés par les exploitations au sein de leur filiere
de circuit court respective peut expliquer la difficulté a trouver un dénominateur
économique commun autour de cette activité.

L'étude n’exclut pas pour autant l'existence d’une telle interaction entre
performances économiques et présence de circuits courts sur une échelle
différente, par exemple centrée sur une filiere circuit court particuliére.

Enfin, rappelons que cette étude n’a qu’une portée exploratoire. La masse
importante et la complexité des données, la difficulté de comparer différentes
filieres de circuit court dont les productions respectives sont tres spécifiques
constituent autant de criteres qui rendent délicate I'approche transversale
des circuits courts de commercialisation. Linterprétation compléete des tests
statistiques nécessite également une connaissance approfondie des systémes
de production de chaque filiere, et par conséquent demanderait une étude
minutieusement suivie et concertée par I'ensemble des experts liés aux six
familles de produits. Enfin, les analyses statistiques réalisées sont a aborder
avec précaution : comme toute étude synthétique et chiffrée, celle-ci n'a pas la
prétention de prendre en compte toute la réalité du terrain et peut étre I'objet
de différentes interprétations suivant I'orientation de I'opérateur et le contexte
de I'étude.

720 % d’exploitations ayant les plus faibles chiffre d’affaires par filiere
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Cette étude a été réalisée dans le cadre du
projet lauréat Casdar 2010 : « Elaboration d’un
référentiel pour évaluer la performance technique,
économique, sociale et environnementale et
favoriser le développement des circuits courts de
commercialisation ».

Vous pouvez retrouver les autres résultats issus de ce
projet sur les circuits courts de commercialisation :

> par famille de produits :
- viande ovine,
- viande bovine,
- porc/charcuterie,
- produits laitiers a base de lait de vache,
- légumes,
- volailles.

> par théme :
- innovations,
- environnement,
- social.

Sur les sites Internet :

- du CERD > www.centre-diversification.fr
- de I'Institut de I'élevage > www.idele.fr
- de TRAME > www.trame.org
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Le projet RCC a rassemblé de trés nombreux partenaires
(61) venant d’horizons différents, autour d’objectifs
communs : co-construire une méthode d’évaluation des
performances des fermes en circuit court en tenant compte
des différentes composantes : technique, économique,
sociale et environnementale et établir des références pour
les porteurs de projet, les agriculteurs et les organismes les
accompagnant.

Groupe Easy Print.

Il a permis de produire des références sur les circuits courts
de commercialisation pour six familles de produits : bovins lait,
bovins et ovins viandes, porc/charcuterie, volailles et légumes
et des fiches descriptives sur les innovations. Des analyses
transversales plus exploratoires ont aussi été conduites sur
les aspects économiques, sociaux et environnementaux.

T. Pons. Impression

écom,

L’approche transversale économique conduite a visé a mieux a0 -
appréhender les caractéristiques communes des circuits
courts de commercialisation et a essayer d’apprécier le poids
des circuits courts sur les performances économiques des
exploitations. Vu la diversité des circuits courts et le caractere
exploratoire de cette analyse, elle a porté sur trois échantillons
d’exploitations :

¥ » r

Alpes, Fotoila, Graph

Oone-

- 'ensemble des exploitations enquétées pour le travail des
six familles de produits, soit 489 exploitations,

- les exploitations faisant plus de 50 % de leur chiffre d’affaires
en circuits courts, soit 221 exploitations,

- celles de petite dimension économique (20 % des
exploitations par famille de produits ayant les chiffre d’affaires
les plus faibles), soit 101 exploitations.

Chambre d'agriculture de Rh

Différentes analyses statistiques (test non paramétrique
de Kruskal-Wallis, méthode des plus petites différences
significatives (p.p.d.s.), analyse des correspondances
multiples) ont permis a la fois de mieux appréhender les
caractéristiques communes et discriminantes des six familles
de produits.
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Les caractéristiques communes aux différentes familles de
produit sont peu nombreuses et ce indépendamment du
contexte de la filiere circuit court. Cette faible ressemblance g P oust, - - oy e e —
inter-filiere traduit une forte diversité des échantillons S e TP e T A ' A ro
étudiés. L'échantillon des petites structures reléve toutefois = = - > p S e : e

une typologie plus marquée d’exploitations de taille et de ; 3 s

revenus modestes, davantage tournées vers la vente directe .
a la ferme.
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L’étude ne permet pas non plus d’identifier précisément un ’ :
impact particulier des circuits courts de commercialisation . -
sur les performances économiques des exploitations étudiées ey 3 . .
pour une approche strictement transversale des six familles §
de produit.

Septembre 2013.
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